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Matchmaking Event
Anexo B - Proposición Técnica
1. Idea de negocio

1. Sector/es relacionados con su idea de negocio:

· Navegación.

· Actividades náuticas.

· Puertos y marinas.

2. Describa su modelo de negocio destacando el origen de su idea de negocio, ¿qué es lo que la hace original e innovadora?, ¿cómo genera/generará ingresos?, la existencia de cualquier patente, cómo la propiedad intelectual está/será protegida [máximo 1 página, evitando dar información confidencial]:

3. ¿Los fundadores están envueltos en las operaciones de la empresa?

SÍ/NO

4. Proporcione una breve biografía de los fundadores [Máximo 350 caracteres].

5. Proporcione una breve descripción de los miembros del equipo envueltos en el desarrollo de la idea de negocio, subrayando sus competencias principales y el rol que tienen en las actividades [Máximo 350 caracteres para cada miembro].

6. ¿Cuál es la tasa de crecimiento de ingresos esperada por su empresa en los siguientes 24 meses?

· No hay expectativa de crecimiento.

· Hasta un 5%.

· Entre un 5% y un 10%.

· Entre un 10% y un 20%.

· Entre un 20% y un 50%.

· Más del 50%.

7. ¿Cómo pretende alcanzar las previsiones de crecimiento?

2. Mercado

1. Describa brevemente su mercado objetivo, indicando las razones por las que los clientes elegirán su producto / servicio. Indique hasta tres posibles usos y los segmentos de mercado correspondientes [Máximo 500 caracteres].

2. Proporcione una breve descripción de su(s) producto(s)/proyecto (volumen del mercado y cuota de mercado) [Máximo 500 caracteres].

3. ¿Puede nombrar a sus principales competidores? ¿Cómo está respondiendo a los desafíos presentados por ellos? [Máximo 500 caracteres].

4. ¿Ha firmado algún contrato con tus clientes?

SÍ/NO

5. Proporcione una breve descripción de tus principales ventajas competitivas [Máximo 500 caracteres].

6. Describa su idea de negocio en la etapa actual de madurez del mercado [Máximo 500 caracteres]:

· Prototipo, precomercial.

· Listo para ser comercial.

· Ya comercial.

3. Recaudación de fondos

1. ¿Ha recibido ayudas por tu idea de negocio?

SÍ/NO

2. ¿Cuánto dinero, en euros, ha sido invertido en su idea de negocio? (de los fundadores y/o inversores):

3. ¿Qué tipo de acuerdo de inversión está buscando (estrategia de inversión)?

· Deuda.

· Préstamos.

· Angeles.

· Capital.

· Capital (Business Angels).

· Capital y deuda.

4. ¿Cuándo le gustaría comenzar el proceso de recaudación de fondos? 

· Inmediatamente.

· En los siguientes 6 meses.

· En los siguientes 12 meses.

· En los siguientes 24 meses.

5. ¿Cuánto tiene previsto recaudar?

· Menos de 250.000€.

· Entre 250.000€ y 500.000€.

· Entre 500.000 y 1 millón de euros.

· Entre 1 millón de euros y 3 millones de euros.

· Entre 3 millones de euros y 7 millones de euros.

· Entre 7 millones y 10 millones de euros.

· Más de 10 millones de euros.
6. ¿En qué pretende gastar lo recaudado por su empresa?

· Mejora de su R&D.

· Ventas y marketing.

· Operaciones.

· Para contratar más recursos.

· Nuevas premisas.

· Otros.

Describa brevemente cómo pretende gastar lo recaudado [máximo 500 caracteres].

4. Finanzas
1. Facturación anual(2019):

· Sin ingresos.

· 1.000€ - 100.000€.

· 100.000€ - 300.000€.

· 500.000€ - 1 M€.

· 1 M€ - 5 M€.

· 5 M€ - 10 M€.

· Más de 10 M€.
2. Número de personal fijo (Enero 2021):
· 1 - 2.

· 3 - 7.

· 8 - 15.

· 16 - 50.

· Más de 50.
3. Rellene la siguiente tabla según su empresa:

	
	

	
	2018
	2019
	2020
	2021
	2022
	2023

	Ingresos
	
	
	
	
	
	

	Otros ingresos
	
	
	
	
	
	

	Coste del personal
	
	
	
	
	
	

	Otros costes
	
	
	
	
	
	

	BAII
	
	
	
	
	
	


5. Tu participación en esta llamada
¿Cuál es su motivación para aplicar en el Programa de adquisición de Inversores? [Máximo 500 caracteres].

Documentos adjuntos a la propuesta técnica
Proporciona:

· La presentación con una breve descripción (“pitch deck”) de la empresa (máximo 12 diapositivas en formato pdf).

· Currículum de cada uno de los miembros del equipo.

· El Sumario Ejecutivo del Plan de negocio.

Puede proporcionar cualquier otra documentación que considere relevante (vídeo pitch, folleto electrónico u otro) adjuntando un enlace para su descarga.
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